
 

 
Inhaltsverzeichnis - Zusatzmodule 

 
 

1. Taler für besondere Anlässe 

2. Eindruck auf den Talerprospekten 

3. Misserfolg hat seinen Grund 

4. Besondere Talerprämien 

5. Logistischer Umgang mit Taler- Prämien 

6. Umgang mit Restprämien 

7. Absatz von Ladenhütern mit dem Taler 

8. Werbekosten richtig vergleichen 

9. Einlösequoten 

10. Der Talerwert im Laufe der Zeit 

11. Resttaler beim Verkauf der Apotheke 


